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AGENDA

Hvorfor er det kommercielle sa vigtigt idag?
Sponsor eller ...

Produkter ude i klubberne

Hvordan

En hurtig opgave

OMBORD

Tak for opmarksomheden
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HVORFOR

Det har altid veeret vigtigt ... men

Frivilligheden er under pres

Vores medlemmer gar i retning af at vaere kunder i butikken
Betalte treenere

Dyrt grej / drift
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SPONSOR ELLER ...

Vi sager alle efter sponsorer







PARTNERE

Vi skal i hgj grad se efter partnerskaber oqg tilbyde vaerd..

Sponsorater er funderet i marketing og salg. Der skal vaere retur pa
investeringen i form af mersalg eller synlighed.
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VI ER UNIKKE

Vi kan tilbyde noget helt unikt til vores partnere. Vi kan som en del af
samarbejdet give jer fantastiske dage pa vandet.

Vores sport er et unikt vaerktgj til at udvikle mennesker, bade som
individer og som grupper. Nar man er samlet pa en bad, er det den
perfekte mulighed for at opdage nye sider af sig selv og sine
kollegaer.

De uprgvede rammer og opgaver, man star overfor, gar at man bruger
sig selv pa en helt ny made.

Kapsejladsen giver et godt laeringsmiljg, hvor | selv kan
eksperimentere med deres nye faerdigheder.
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FONDE

Fonde er en anderledes og stiv konstruktion, som ikke kraaver en
returbold i samme grad.

De kraever heller ikke forkromede praesentation da det tit sker i
online-forms.
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HVORDAN

Skab det rigtige hold

Find jeres behov - hvad leder | efter?

Brug jeres netvaerk

Startigod tid

Hvilke vaerdier kan du tilbyde virksomheden
Kend virksomheden og dennes malgruppe

| har eén chance!
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SKAB DET RIGTIGE HOLD

Nar der skal saettes gang i foreningens sponsorarbejde, er det vigtigt,
at I sikrer, at | har de rigtige personer pa opgaven.

Hvis ikke den rette person findes i bestyrelse eller udvalg, sa find en i
klubben.

Sat gerne et team. En klub baseret pa, at én person varetager alt
sponsorarbejdet kan vaare meget sarbar, da personens personlige
forhold, prioriteter og fokus kan sandre sig markant, fra da personen
patog sig ansvaret.
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FIND JERES BEHOV - HVAD LEDER | EFTER?

Vaer praecise ifht. jeres gnsker

= Beder | om gkonomisk sponsorat
= Rabataftaler

= Vare

= Samarbejder

VAR REALISTISKE
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BRUG JERES NETVZARK

Man skal ikke underkende vaerdien af personlige relationer, nar det
galder sponsorater. Det kan vaere det, der ggr, at man kommer i
dialog med den rette i virksomheden og maske opnar et sponsorat.

Brug alle medlemmernes relevante relationer til beslutningstagere i
erhvervslivet. Der kan bl.a. vaere tale om medlemmernes
arbejdspladser, deres families arbejdspladser, virksomhedsejere de
har gode relationer til, klubbens samarbejdspartnere etc.
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STARTI GODTID

Man skal starte i god tid.

Respekter virksomhedens finankalender og arshjul.
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HVILKE VZARDIER KAN DU TILBYDE VIRKSOMHEDEN

Hvis du ikke selv ved, hvad du kan tilbyde af vaerdi, sa bliver det rigtig
svaert at overbevise andre om det, isaer nar der er penge involveret.

Derfor skal du indtaenke vaerdi for alle led i virksomheden.

“ DANSK
SEJLUNION



KEND VIRKSOMHEDEN

Nar du opsdger en virksomhed, skal du vaere 100% sikker pa, at dit
materiale er helt optimalt, og at du kan identificere
beslutningstageren.

Fa isar styr pa malgrupper, behov og vardisatningen, for hvis farst
virksomheden har afvist dig, far du sjaldent en chance til.
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Mennesker

UNICO bygger pa et solidt fundament af
kunder, som er skabt via relationer og
netvaerk. Vores medarbejdere er vores

vigtigste aktiv, og det er dem, som skal sikre
den bedst mulige kundeoplevelse for vores
kunder. Enhver kunde betyder noget for

UNICO, og det er vigtigt, at kunderne kan

maerke en oprigtig interesse fra vores
medarbejdere til at lase kundens
mobilitetsbehov bedst muligt.

Tillid
Vi leverer den bedste mobilitetslasning til
vores kunder, og det ggr vi bade pa baggrund
af dybdegdende kendskab til branchen og i
saerdeleshed fordi, vi har vores kunders tillid.
Tilliden til at finde den bedste lgsning til
behovet — hverken mere eller mindre. Vores
medarbejdere ved, at vi skal vaerne om
kundernes tillid. Det er ogsa arsagen til, at vi er
sa privilegerede, at langt stgrstedelen af vores
kunder har vaeret hos os i en lang arraekke.

h % ©@ » 0@ :

Ordentlighed

Ordentlighed er et universalt begreb, som kan
vaere svaert at argumentere imod. Derfor er
det ogsa vigtigt for UNICO, at vi opfarer os
ordentligt. Det glaeder bade overfor vores
kunder, men ogsa for myndighederne, som vi
har en forpligtelse overfor.

Mennesker, der kender dine behov.

Vi hos UNICO Leasing tror p3, at det bedste samarbejde starter med tillid og et feelles vaerdisat. Vi er ikke bare salgere, men
ordentlige og reelle mennesker med vardierne og kompetencerne i orden. Vores kunder og medarbejdere deler vores vardier, og

det skaber et staerkt fFundament for et vaerdifuldt samarbejde.
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KEND VIRKSOMHEDEN

MENNESKER

Vi vil vinde og vi kommer kun ferst ved serigsitet og hej kvalitet i
forberedelse og traening. Vi fokuserer konstant pé&, hvordan vi kan
optimere processer og treeningsmetoder yderligere, sa kvaliteten i
traeningen aldrig bliver for nedadgéende og resultatet pa kapsejladsbanen
bliver s& godt som muligt.

TILLID

Vi lever af tillid. Vi skal kunne stole p& hinanden nér vi er p& vandet, men
ogsa regne med hver anden nér det gleeder traening, engagement og
prioriteringer. Det har vi og derfor teamet har veeret sammen i mere end ti
ar.

ORDENTLIGHED

Vi sejler og opferer os med respekt. Vores kurs og opdragelse er gjort af
alle tiders bedste sejler Paul Elvstrem: YOU HAVEN'T WON THE RACE,
IF IN WINNING THE RACE YOU HAVE LOST THE RESPECT OF
YOUR COMPETITORS. Det betyder vi sejler med ordentlighed over for
vores konkurrenter, for sporten og miljget.

MENNESKER

Vi vil vinde og vi kommer kun ferst ved serigsitet og hgj kvalitet i
forberedelse og traening. Vi fokuserer konstant pd, hvordan vi kan
optimere processer og treeningsmetoder yderligere, s& kvaliteten i
treeningen aldrig bliver for nedadgéende og resultatet pé kapsejladsbanen
bliver s& godt som muligt.

TILLID

Vi lever af tillid. Vi skal kunne stole pa hinanden nér vi er pa vandet, men
0gsé regne med hver anden nér det gleeder treening, engagement og

prioriteringer. Det har vi og derfor teamet har vaeret sammen i mere end ti
ar.

ORDENTLIGHED

Vi sejler og opferer os med respekt. Vores kurs og opdragelse er gjort af
alle tiders bedste sejler Paul Elvstram: YOU HAVEN'T WON THE RACE,
IF IN WINNING THE RACE YOU HAVE LOST THE RESPECT OF
YOUR COMPETITORS. Det betyder vi sejler med ordentlighed over for
vores konkurrenter, for sporten og miljget.



Il HAR EN CHANCE

Hvis du ikke har sat dig ind i virksomhedens profil og dens malgrupper,
sa er det meget tvivisomt, at virksomheden vil finde dig relevant til et
samarbejde. Derfor skal du bruge tid pa at undersage og udarbejde
din ansggning efter det.
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GOR JER UMAGE

AR TNER

SHIP

AFDELINGSDIREKT@R JENS SKOV
SENIOR PARTNERSKABS- OG EVENTSTRATEG HELLE C. NARD
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MA VI INVITERE
SALTVAND ... I

Sejlads er en af de HURTIGST VOKSEN
for sportssponsorater, partnerskaber, meq
Derfor vil vi i al sin enkelhed gerne bede o
praesentere et opleeg til et samarbejde me
bedst kapsejladsteams i Norden.

Oplaeggets grundstamme er en gkonomis|
FULDSTZNDIG TILBAGE i den form Jy4
sige, at arangementet som minimum er el
med den bonus, der ligger i omtale og de

Vigtigst af alt, s& spaerger vi til et samarbegj
fordel for b&de jer og os.

3 JYSKE BANK
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EN OPGAVE

Saet jer gerne i grupper
Beskriv jeres behov for sponsorater

Beskriv jeres produkter — muligheder i klubben
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EN OPGAVE

Jeres behov i klubberne:
Bade / Sejl / Grej / Drift

Sejlertgj til instrukterer
Vaddragter til juniorafdelingen
Afvikling af staevner
Praamier

Serivceaftaler til udstyr
Modernisering af klubhuse
Optagesystem

Miljgstation
Baredygtighedsaktiviteter
Legepladser
Klubhusfaciliter
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EN OPGAVE

Produkter:
Vand

Hjemmeside

Familiedag for virksomheden

Klubhus - rammerne for arrangementer
Foredrag

Faellesskaber

Nyhedsbreve

Udstilling

Saelger stilhed og ro
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PLEJ JERES PARTNER

Et er at finde sponsorer, et andet er at fa tilfredse sponsorer. Er
sponsorpenge en vigtig del af foreningens gkonomi, er der ikke rad til at miste
sponsorerne igen pa grund af darlig sponsorpleje, sa derfor er sponsorpleje en
god investering i et langsigtet samarbejde med alle foreningens sponsorer og
et middel til at tiltraekke kommende sponsorer.

Hold jaevnlige faelles informationsmader med sponsorerne.

Send lgbende informationsbreve til sponsorerne med nyheder fra foreningen.
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OMBORD
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Hempel
5 timer siden

Hempel’s Silic One Vores mest effektive bundmaling.
Fa et godt tilbud lige her!
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SUM UP

SKAB DET GODE HOLD
START 1 GOD TID!

FA STYR PA HVILKEN VZARDI DU KAN TILBYDE
VIRKSOMHEDER!

KEND VIRKSOMHEDEN OG DENS MALGRUPPE!

DEN SKAL SIDDE LIGE | SKABET FORSTE GANG!




