
CA$H
OM KOMMERCIELLE MULIGHEDER



AGENDA

Hvorfor er det kommercielle så vigtigt idag?

Sponsor eller …

Produkter ude i klubberne

Hvordan

En hurtig opgave

OMBORD

Tak for opmærksomheden



HVORFOR

Det har altid været vigtigt … men

Frivilligheden er under pres

Vores medlemmer går i retning af at være kunder i butikken

Betalte trænere

Dyrt grej / drift



SPONSOR ELLER … 

Vi søger alle efter sponsorer 





PARTNERE

Sponsorater er funderet i marketing og salg. Der skal være retur på 
investeringen i form af mersalg eller synlighed.

Vi skal i høj grad se efter partnerskaber og tilbyde værdi.



MATCH RACE

TEAMBUILDING

EVENTYR

OPLEVELSER



VI ER UNIKKE

Vi kan tilbyde noget helt unikt til vores partnere. Vi kan som en del af 
samarbejdet give jer fantastiske dage på vandet. 

Vores sport er et unikt værktøj til at udvikle mennesker, både som 
individer og som grupper. Når man er samlet på en båd, er det den 
perfekte mulighed for at opdage nye sider af sig selv og sine 
kollegaer. 

De uprøvede rammer og opgaver, man står overfor, gør at man bruger 
sig selv på en helt ny måde.

Kapsejladsen giver et godt læringsmiljø, hvor I selv kan 
eksperimentere med deres nye færdigheder. 



FONDE

Fonde er en anderledes og stiv konstruktion, som ikke kræver en 
returbold i samme grad.

De kræver heller ikke forkromede præsentation da det tit sker i 
online-forms.



HVORDAN

Skab det rigtige hold

Find jeres behov – hvad leder I efter?

Brug jeres netværk

Start i god tid

Hvilke værdier kan du tilbyde virksomheden

Kend virksomheden og dennes målgruppe

I har én chance!



SKAB DET RIGTIGE HOLD

Når der skal sættes gang i foreningens sponsorarbejde, er det vigtigt, 
at I sikrer, at I har de rigtige personer på opgaven. 

Hvis ikke den rette person findes i bestyrelse eller udvalg, så find en i 
klubben. 

Sæt gerne et team. En klub baseret på, at én person varetager alt 
sponsorarbejdet kan være meget sårbar, da personens personlige
forhold, prioriteter og fokus kan ændre sig markant, fra da personen
påtog sig ansvaret.



FIND JERES BEHOV – HVAD LEDER I EFTER?

Vær præcise ifht. jeres ønsker

§ Beder I om økonomisk sponsorat

§ Rabataftaler

§ Vare

§ Samarbejder

VÆR REALISTISKE



BRUG JERES NETVÆRK

Man skal ikke underkende værdien af personlige relationer, når det 
gælder sponsorater. Det kan være dét, der gør, at man kommer i 
dialog med den rette i virksomheden og måske opnår et sponsorat.

Brug alle medlemmernes relevante relationer til beslutningstagere i 
erhvervslivet. Der kan bl.a. være tale om medlemmernes 
arbejdspladser, deres families arbejdspladser, virksomhedsejere de 
har gode relationer til, klubbens samarbejdspartnere etc.



START I GOD TID

Man skal starte i god tid. 

Respekter virksomhedens finankalender og årshjul.



HVILKE VÆRDIER KAN DU TILBYDE VIRKSOMHEDEN

Hvis du ikke selv ved, hvad du kan tilbyde af værdi, så bliver det rigtig
svært at overbevise andre om det, især når der er penge involveret. 

Derfor skal du indtænke værdi for alle led i virksomheden.



KEND VIRKSOMHEDEN

Når du opsøger en virksomhed, skal du være 100% sikker på, at dit
materiale er helt optimalt, og at du kan identificere
beslutningstageren. 

Få især styr på målgrupper, behov og værdisætningen, for hvis først
virksomheden har afvist dig, får du sjældent en chance til.





KEND VIRKSOMHEDEN



I HAR ÉN CHANCE

Hvis du ikke har sat dig ind i virksomhedens profil og dens målgrupper, 
så er det meget tvivlsomt, at virksomheden vil finde dig relevant til et 
samarbejde. Derfor skal du bruge tid på at undersøge og udarbejde
din ansøgning efter det.



GØR JER UMAGE



EN OPGAVE

Sæt jer gerne i grupper

Beskriv jeres behov for sponsorater

Beskriv jeres produkter – muligheder i klubben



EN OPGAVE

Jeres behov i klubberne:

Både / Sejl / Grej / Drift

Sejlertøj til instruktører 

Våddragter til juniorafdelingen

Afvikling af stævner 

Præmier

Serivceaftaler til udstyr

Modernisering af klubhuse

Optagesystem

Miljøstation

Bæredygtighedsaktiviteter

Legepladser 

Klubhusfaciliter



EN OPGAVE

Produkter:

Vand

Hjemmeside 

Familiedag for virksomheden

Klubhus - rammerne for arrangementer

Foredrag

Fællesskaber

Nyhedsbreve

Udstilling

Sælger stilhed og ro



PLEJ JERES PARTNER

Et er at finde sponsorer, et andet er at få tilfredse sponsorer. Er 
sponsorpenge en vigtig del af foreningens økonomi, er der ikke råd til at miste
sponsorerne igen på grund af dårlig sponsorpleje, så derfor er sponsorpleje en
god investering i et langsigtet samarbejde med alle foreningens sponsorer og
et middel til at tiltrække kommende sponsorer.

Hold jævnlige fælles informationsmøder med sponsorerne. 

Send løbende informationsbreve til sponsorerne med nyheder fra foreningen.



OMBORD

Annoncer

Hempel

Hempel’s Silic One Vores mest effektive bundmaling. 
Få et godt tilbud lige her!



SUM UP

SKAB DET GODE HOLD

START I GOD TID!

FÅ STYR PÅ HVILKEN VÆRDI DU KAN TILBYDE 
VIRKSOMHEDER!

KEND VIRKSOMHEDEN OG DENS MÅLGRUPPE!

DEN SKAL SIDDE LIGE I SKABET FØRSTE GANG!


